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Globale Fabbricati: nuovi supporti agli Agenti

Grazie ad un accordo raggiunto venga compilato un apposito
Sommario: con una primaria Compagnia ita- questionario disponibile sul por-
0 Lol Pl liana, CGPartners & in grado di tale di preventivazione.
NUOVI SUFPORTI PER fornire un nuovo supporto a tutte le
GLI AGENTI .
Agenzie che
e | NOSTRI RECAPITI hanno un por- - In tal modo gli
e NOI PER VOI: tafoglio strut- o _ assuntori avranno
LIMPORTANZA DI turato di po- | ' da subito tutte le
UNA CORRETTA DO- lizze Globale B " informazioni  ne-
CUMENTAZIONE Fabbricati e : cessarie per po-
che non sono '_ ; ter autorizzare la

in grado di massima flessibili-
trattenere a _ L T P _ ta prevista per la
causa di nuo- PN T tariffa.

ve tariffe non

Nei limiti del possibile racco-

competitive. mandiamo agli Agenti di fornire
L'accordo consente a CGPartners il premio target con il quale ri-
di avere un canale diretto e prefe- tengono sia probabile chiudere
renziale con gli assuntori della positivamente la ftrattativa in
Compagnia e flex dedicata rispet- modo di facilitare I'attivita di
to al premio di tariffa, a patto che quotazione.

| nostri recapiti

Ricordiamo a tutti i nostri Partners i recapiti
cui indirizzare correttamente le richieste:

In caso di denuncia di Sinistri

sinistri@cgpartners.biz
In caso di preventivi o quotazioni

quotazioni@cgpartners.biz

In caso di richieste di emissioni di polizze
Per maggiori informazioni sull'utilizzo

emissioni@cgpartners.biz della piattaforma

In caso di richieste preventivi Flotte RCA Luca.campolongo@cgpartners.biz

flotte@cgpartners@biz
Centralino unificato

06-89162298
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Noi per voi: I'importanza di una corretta documentazione

Per una rapida e corretta quotazio-
ne del rischio, & fondamentale poter
disporre di una documentazione che
descriva in modo chiaro ed esau-
riente il rischio trattato, i massimali
richiesti ed eventualmente il premio
target
col quale
si ritiene
di poter
chiudere
con esito
favore-
vole la
trattati-
va.

Gli  as-
suntori di
CGPar-
tners po-
tranno
indirizzare celermente le richieste
che arrivano alla casella quotazio-
ni@cgpartners alle Compagnie
maggiormente competitive per quel
determinato rischio o che sono in
grado di fornire una scontistica ido-
nea a contrastare la concorrenza.

Poter evitare nella fase commer-
ciale, qualsiasi perdita di tempo
o rimpallo di richieste di informa-
zioni tra assuntori e Agenti fara
la differenza tra una trattativa
di successo ed una

non chiu-
sa positi-
vamente.

Il nostro
intento &
quello di
fornirvi
un servi-
zio  vin-
cente e
di batte-
re la con-
correnza,
ma  per
poter fare cid necessitiamo della
vostra collaborazione nella cor-
retta compilazione dei questiona-
ri e/o nel fornire le informazioni
richieste dalle Compagnie per la
quotazione del rischio.

Per saperne di piu consulta il nostro sito
www.cgpartners.biz



